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Transforme seguidores em clientes
e conhecimento em renda escalavel.
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BEM-VINDO

Volume 9 da

Colecao Criador 360 graus

Voce domina conteudo, SEO, email, calendario e anuncios. Agora chegou o momento que muda tudo:

transformar todo esse trabalho em um sistema de monetizacao. Criar produtos, montar funis e vender no

automatico.

Neste Volume 9, voce vai aprender a criar seu primeiro produto digital, montar funis de conversao simples e

eficientes, usar upsells e order bumps para aumentar o ticket medio, e construir uma esteira de produtos que

gera renda escalavel.

Se voce ja criou conteudo, ja ensinou algo, ja transformou alguem com seu conhecimento — voce

ja tem a materia-prima. Agora e hora de empacotar e vender.
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INTRODUCAO

Voce ja tem um funil

e nem sabia

Toda vez que alguem te descobre numa rede social, passa a te seguir, comeca a gostar do seu conteudo,

comenta nos seus posts e pensa em comprar algo de voce... isso e um funil. A diferenca e que, sem

intencao, esse funil fica furado. As pessoas entram e saem sem virar nada — sem virar lead, cliente, promotor.

QUEM VOCE AJUDA

Defina seu publico com precisao. Quanto
mais especifico, mais poderosa sua

mensagem.

COMO VOCE TRANSFORMA

Qual e a transformacao concreta que
voce entrega? Do ponto A ao ponto B, em

quanto tempo.

QUAL PRODUTO DIGITAL

Qual formato empacota melhor essa
transformacao? eBook, curso, mentoria,

template, comunidade?
VOCE VAI APRENDER A:

Criar seu primeiro produto digital sem precisar de muito tempo ou dinheiro.

Montar um funil simples que guia o seguidor ate a compra.

Criar ofertas invisiveis que vendem sem parecer propaganda.

Usar upsell, order bump e esteira para multiplicar o faturamento.

Combinar lancamentos e funis evergreen para vender todos os dias.

Construir uma escada de valor com produtos de entrada ate premium.
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CAPITULO 1

Transforme Seu Conteudo em Produto

Do post validado ao produto digital — sem precisar comecar do zero.



Transforme Seu Conteudo em Produto

Voce nao precisa inventar nada do zero. O produto que voce vai vender ja esta, provavelmente, dentro do

conteudo que publica todo dia. Aquela sequencia de stories que gerou perguntas. Aquela live que

recebeu elogios. Aquele post com mais salvamentos. Isso e conteudo validado.

O Que E um Produto Digital de Verdade

E-BOOKConteudo aprofundado em PDF. Excelente para posicionar
autoridade e como porta de entrada.

MINI CURSO GRAVADOAulas em video. Escalavel e de alto valor percebido pelo
comprador.

WORKSHOP AO VIVO

Evento com replay. Gera engajamento e urgencia natural.

MENTORIA EM GRUPO

Acompanhamento com acesso. Alto ticket e alto impacto.

TEMPLATE / PLANILHAProduto rapido de criar e de consumir. Alta conversao e
viralidade.

COMUNIDADE PAGA

Recorrencia. O modelo mais escalavel de longo prazo.

Nao existe tamanho certo. Existe clareza de promessa. Se voce consegue entregar uma

transformacao, voce tem um produto.
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Formula do Produto Simples e Vendavel TEMPLATE PRATICO

TEMA VALIDADO
Algo que voce ja postou e teve bom engajamento. Prova de que ha interesse real.

PROBLEMA REAL
Uma dor que a audiencia sente e comenta. Especifica, nao generica.

PROMESSA CLARA
Qual transformacao entrega? Do ponto A ao B, em quanto tempo.

FORMATO ENXUTO
PDF, video, planilha, audio. O menor formato que entrega o maximo de valor.

PRECO DE ENTRADA
Ate R$97 tem alta conversao sem resistencia. Porta de entrada do funil.

Exemplo Completo de Produto MODELO REAL

ELEMENTO VALOR

Tema Organizacao para criadores de conteudo

Problema 'Nao sei o que postar'

Promessa Montar um calendario de 30 dias em 1 hora

Formato Video-aula + modelo editavel

Preco R$67

Bonus Pack de 20 legendas prontas

Este produto nao e apenas uma venda. E a porta de entrada do funil — e o comeco da escada de

valor.
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CAPITULO 2

Construindo Seu Primeiro Funil sem
Complicacao

Topo, meio e fundo — como guiar o seguidor ate a compra com conteudo.



Construindo Seu Primeiro Funil sem Complicacao

Funil e o processo de transformar um desconhecido em cliente. Voce pode montar o seu primeiro funil com

conteudo, intencao e sequencia. Sem precisar de plataformas complexas ou equipe de marketing.

TOPO — DESCOBERTA

A pessoa conhece voce por um post, video ou indicacao.

MEIO — RELACIONAMENTO

Ela comeca a confiar em voce. Segue, salva, responde stories.

FUNDO — CONVERSAO

Ela ve valor, decide comprar. Clica no link e converte.

Funil Organico: do Post a Venda EXEMPLO PRATICO

1 POST DE ATRACAO (Reels/TikTok)
Dica rapida com dor comum + promessa. Ex: 'O erro que te impede de crescer no Instagram.'

2 CARROSSEL DE APROFUNDAMENTO
Explica melhor o problema. Ex: 'Por que seus posts nao tem engajamento e como mudar.'

3 STORY COM PROVA SOCIAL + LINK
'Olha o que a Lucia disse depois de usar meu modelo de calendario. Link na bio!'

4 PAGINA SIMPLES DE VENDA
Hotmart, Linktree ou Carrd. Oferta direta: o que e, para quem e, quanto custa.

5 ENTREGA + CONTATO
E-mail de boas-vindas, grupo ou Google Drive. Entregue bem — isso cria recompradores.
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O Conteudo Certo na Etapa Certa do Funil

TOPO
• Reels curtos com dica pratica

• TikToks com gancho e dor real

• Carrosseis de lista ('5 erros de...')

• Posts de provocacao e identificacao

MEIO
• Stories com bastidores e rotina

• Carrosseis de aprofundamento

• E-mails com conteudo de valor

• Videos de autoridade e prova social

FUNDO
• Depoimentos e resultados

• Oferta com urgencia real

• CTA direto no link da bio

• E-mails de campanha e escassez

A Logica Simplificada do Funil

O POST ATRAI: Conteudo gratuito que chama atencao de desconhecidos.

O CONTEUDO CONECTA: Aprofundamento que gera confianca e identificacao.

A CONVERSA CONDUZ: Story, DM ou e-mail que prepara a decisao.

O LINK CONVERTE: Pagina de vendas objetiva e bem estruturada.

O PRODUTO ENTREGA: Transformacao real que gera recompradores e promotores.

Funil e como contar uma historia: voce comeca chamando atencao, prende o interesse e no fim

convida para uma transformacao. Com o conteudo certo, vender vira consequencia.
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CAPITULO 3

Produtos Digitais que Vendem com
Poucos Seguidores

Clareza de promessa vale mais do que tamanho de audiencia.



Produtos Digitais que Vendem com Poucos Seguidores

Se voce acredita que precisa de milhares de seguidores para comecar a ganhar dinheiro... e hora de rever

isso. A maioria das vendas acontece em comunidades pequenas, com audiencia engajada e proposta

clara. Seguidores que confiam vendem mais do que audiencias gigantes sem conexao.

Estrutura de um Produto Digital Irresistivel

PROBLEMA CLARO
"Voce nao sabe o que postar toda semana."

PROMESSA ESPECIFICA
"Com esse calendario pronto, voce planeja um mes em 30 minutos."

FORMATO ENXUTO
PDF, video, planilha, audio — o menor que entrega o maximo.

ENTREGA FACIL
Google Drive, Hotmart, Gumroad — simples para o comprador.

PRECO ACESSIVEL
Ate R$97 tem alta conversao sem resistencia.

BONUS IRRESISTIVEL
Modelos prontos, checklists, acesso exclusivo — economiza tempo.

Exemplos Praticos por Nicho INSPIRE-SE

NUTRICAO
"7 dias de refeicoes praticas para desinflamar" — eBook + lista de compras

MARKETING
"Roteiros prontos para Reels que vendem" — PDF + videos de exemplo

FINANCAS
"Planilha automatica para controlar gastos" — planilha + tutorial

MODA
"Guia: 20 looks com 7 pecas" — PDF + moodboards

BELEZA
"Manual da Skincare Noturna" — eBook com videos bonus
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Produtos que Geram Outros Produtos ECOSSISTEMA

E-BOOK (porta de entrada)
Gera leads e aquece para venda de minicurso ou mentoria.

MINICURSO
Prepara o terreno para um programa completo ou consultoria.

COMUNIDADE
Mantém alunos ativos, gera recorrencia e vendas de atualizacoes.

Pense sempre no ecossistema de ofertas: um produto de entrada, um produto principal e um

produto premium. Cada compra pode ser o comeco de uma relacao mais profunda.

Exercicio: Monte o Esqueleto do Seu Produto Agora FACA AGORA

Qual post seu teve mais salvamentos ou comentarios pedindo mais?

Qual problema sua audiencia vive repetindo nos comentarios?

Que transformacao voce ja ajudou alguem a ter (mesmo de graca)?

Como voce entregaria isso em uma aula ou material em PDF?

Quanto voce pagaria por essa solucao?

COMPLETE A FRASE:
"Vou criar um [FORMATO] que ajuda [PUBLICO]
a [TRANSFORMACAO], com base em [TEMA]."
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CAPITULO 4

Ofertas Invisiveis que Vendem sem
Parecer Propaganda

Como conduzir o publico naturalmente ate a compra — sem interromper.



Ofertas Invisiveis que Vendem sem Parecer Propaganda

Tem uma coisa que todo mundo odeia: sentir que esta sendo vendido. Mas tem algo que todo mundo ama:

sentir que encontrou exatamente o que precisava. Essa e a arte da oferta invisivel. Voce nao interrompe a

experiencia do publico — voce a conduz naturalmente ate a compra.

Os 3 Formatos Mais Poderosos de Oferta Invisivel

CONTEUDO TUTORIAL + LINK
"Como eu organizo meu mes de postagens"

Ensina o processo. No final, linka para o modelo editavel que voce usa.

STORYTELLING COM TRANSICAO
"Quando comecei, travava nos videos... ate criar esse roteiro."

Conta a historia de transformacao. O produto e a solucao que voce descobriu.

CONTEUDO COMPARATIVO
"A diferenca entre o mes que nao vendi nada e o que faturei R$2.000"

Compara dois cenarios. O produto e o que gerou a mudanca.

CTA Invisivel: Como Fazer Sem Parecer Venda EXEMPLOS REAIS

"Se quiser isso pronto, ja deixei o modelo aqui."

"Tem um mini guia gratuito que explica mais, vou deixar o link."

"Eu uso esse template sempre, ajuda demais. Ta aqui."

"Quem quiser o passo a passo completo, e so clicar no link da bio."

O CTA e parte da conversa. Se seu conteudo e util, o link e um presente — nao um pedido. A chave

e frequencia e consistencia: ao menos uma oferta invisivel por semana.
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O Conteudo que Prepara a Venda SEQUENCIA

IDENTIFICA UMA DOR REAL

"Postar todo dia e exaustivo — e voce acaba sumindo."

APRESENTA SOLUCAO PARCIAL

"Organizar sua semana pode mudar tudo. Aqui esta como eu faco."

INTRODUZ UM ATALHO

"Eu uso esse calendario aqui para planejar em 20 minutos." (link)

Onde Colocar Suas Ofertas Invisiveis

FEED DO INSTAGRAM: Carrosseis com tutorial, Reels com storytelling, bastidores.

STORIES: Bastidores + enquetes + link na sequencia natural.

E-MAIL: Conteudo util no corpo + link ao final como 'atalho'.

YOUTUBE: Descricao do video com link + mencionado naturalmente.

TIKTOK: Legenda com gancho + 'link na bio para o modelo completo'.

Roteiro para Criar uma Oferta Invisivel PASSO A PASSO

1 Escolha um conteudo que resolva uma dor ou duvida comum.

2 De uma solucao parcial ou reflexiva no conteudo.

3 Apresente seu produto como um atalho natural.

4 Finalize com CTA leve e contextual.

5 Repita em formatos diferentes: story, video, email, post.
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CAPITULO 5

Upsells, Order Bumps e Vendas
Inteligentes

Como aumentar o ticket medio sem aumentar o trabalho ou o custo.



Upsells, Order Bumps e Vendas Inteligentes

Voce ja foi comprar algo e o atendente perguntou: 'Vai querer a versao plus por mais R$10?' E voce disse sim,

quase sem pensar. Essas estrategias nao sao truques — sao formas inteligentes de aumentar o valor de

cada cliente sem aumentar seus custos de aquisicao.

ORDER BUMP
APARECE: antes do pagamento

Oferta complementar, geralmente mais barata. O cliente ja
decidiu comprar — e so aceitar.

• Curso 'Instagram para Negocios' → Bump: '20 templates por R$17'

• Curso 'Financas para Autonomos' → Bump: 'Planilha de fluxo de caixa por R$9'

UPSELL
APARECE: apos a compra

Produto complementar mais completo. Aproveita o timing
emocional da decisao ja tomada.

• eBook vendido a R$27 → Upsell: 'Curso em video baseado no mesmo conteudo'

• Curso 'Fotografia' → Upsell: 'Edicao no CapCut com 50% OFF'

Exemplo de Esteira Completa com Essas Taticas MODELO

LEAD MAGNET
eBook gratuito 'Como comecar a vender no Instagram'

PRODUTO DE ENTRADA
R$27 — Minicurso de 60 minutos

ORDER BUMP
R$17 — Pack de 50 legendas prontas

UPSELL
R$147 — Curso completo com aulas e templates

MENTORIA
R$497 — Acompanhamento em grupo mensal
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Por Que Essas Taticas Funcionam

Order bump aumenta o ticket no momento da compra com baixa resistencia.

Upsell gera mais faturamento depois que o cliente ja comprou.

Ambos aproveitam o timing emocional da decisao — quando a pessoa esta mais receptiva.

Uma esteira com esses elementos aumenta o lucro sem aumentar o trabalho.

O bump ideal e aceito em 3 segundos com a frase: 'Faz sentido.' Se precisar de explicacao longa,

simplifique a oferta.

Ferramentas para Implementar Order Bump e Upsell

Hotmart
Permite upsell simples e bump — o mais usado no Brasil.

Kiwify / Monetizze
Boa estrutura de bump e upsell para iniciantes.

ThriveCart / Yampi
Mais robustos, com controle total do checkout.

CartPanda
Visual direto, bom para quem quer comecar rapido.

Pense como um GPS para Seu Cliente

Voce e o guia. O conteudo gratuito mostra a direcao. O produto de entrada da o mapa. O produto principal e a

viagem completa. A mentoria e o motorista particular. O cliente nao precisa comprar tudo de uma vez. Mas

precisa enxergar o caminho. Mostre com clareza e consistencia.
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CAPITULO 6

Lancamentos, Evergreen e Funis
Automaticos

Impacto rapido ou venda continua — quando usar cada estrategia.



Lancamentos, Evergreen e Funis Automaticos

Criar um produto e so o primeiro passo. Agora vem a parte que realmente coloca dinheiro no jogo:

colocar o produto para vender de forma consistente.

LANCAMENTO
VANTAGENS:
+ Gera senso de urgencia
+ Picos de faturamento alto
+ Engaja com eventos ao vivo

LIMITACOES:
- Requer planejamento e energia
- Fica sem vender entre ciclos

ROTEIRO:
• 7 dias: conteudo de aquecimento
• 3-7 dias: carrinho aberto
• Fechamento: escassez + bonus final

EVERGREEN
VANTAGENS:
+ Vende todos os dias
+ Escalavel com anuncios
+ Roda no automatico

LIMITACOES:
- Conversao menor que lancamentos
- Requer bom funil estruturado

ROTEIRO:
• Isca digital
• Sequencia de e-mails automatizada
• Oferta com bonus por tempo limitado
• Upsell

Lançar ou Automatizar? A Escolha Ideal QUANDO USAR

ESTA COMECANDO?
Faca um lancamento pequeno via WhatsApp ou Instagram. Teste ao vivo.

JA TEM PRODUTO VALIDADO?
Automatize com e-mails, anuncios e conteudo programado.

QUER ESCALAR?
Combine: lancamentos sazonais + funil evergreen rodando sempre.
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Estrategia Combinada: o Que os Grandes Usam AVANCADO

1. CONTEUDO ORGANICO ATRAI LEADS

Reels, TikTok, carrosseis — trafego gratuito e qualificado.

2. ISCA DIGITAL CAPTURA E-MAILS

eBook, aula, planilha — transforma visitantes em leads.

3. SEQUENCIA AUTOMATIZADA OFERECE

E-mails programados entregam valor e apresentam a oferta.

4. LANCAMENTOS SAZONAIS GERAM PICO

Eventos ao vivo criam urgencia e engajamento concentrado.

5. LEADS NAO COMPRADORES REATIVADOS

Nova sequencia, nova oferta, novo momento — o timing muda.

Ferramentas para Funis Automaticos

EMAIL MARKETINGRD Station  •  LeadLovers  •  ActiveCampaign  •  MailerLite (iniciantes)

PAGINAS E HOSPEDAGEMHotmart  •  CartPanda  •  Klickpages  •  Kiwify

AUTOMACOESZapier  •  Pabbly  •  Manychat (WhatsApp)  •  Make (Integromat)

O jogo muda quando voce entende que vender nao e sorte — e processo. Funil e como contar uma

historia bem estruturada que sempre termina com a mesma pergunta: 'Voce quer ir para o proximo

nivel?'
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CAPITULO 7

A Esteira de Produtos: Escale com
Inteligencia

Isca, entrada, principal e premium — o caminho do LTV crescente.



A Esteira de Produtos: Escale com Inteligencia

O segredo dos negocios digitais mais lucrativos nao e um produto incrivel. E uma esteira de produtos bem

pensada — um conjunto de ofertas que levam o cliente de um primeiro contato ate a solucao mais completa e

premium que voce oferece.

ISCA GRATUITA
Gratuito

Checklist, PDF, aula gratuita.

PRODUTO DE ENTRADA
R$27-97

eBook, minicurso, pack de
templates.

PRODUTO PRINCIPAL
R$197-497

Curso completo, workshop,
programa.

OFERTA PREMIUM
R$797+

Mentoria individual ou em grupo.

Por Que a Esteira Funciona LTV CRESCENTE

Confianca aumenta com o tempo: Apos comprar e ficar satisfeito, o cliente quer o proximo nivel.

Nem todos podem comprar o topo: Mas muitos querem comecar com algo simples.

Monetiza toda sua audiencia: Quem nao pode agora pode comecar por baixo e evoluir.

LTV explode: Um cliente que percorre a escada inteira vale 10x mais.

Exemplo Real: Designer de Conteudo CASO PRATICO

ISCA
Checklist 'Perfil Profissional em 15 minutos' — Gratuito

ENTRADA
Pack de 10 capas prontas para Instagram — R$37

PRINCIPAL
Curso 'Feed Profissional do Zero' — R$247

PREMIUM
Mentoria individual — R$1.200
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Como Montar Sua Esteira de Produtos PASSO A PASSO

COMECE PELO MEIO

Qual produto voce vende hoje ou quer vender? Esse e seu ponto central — construa o resto ao redor dele.

CRIE UM PRODUTO DE ENTRADA

Qual conteudo voce poderia simplificar e vender por menos? Recorte do produto principal — menor, mas valioso.

ADICIONE UMA ISCA GRATUITA

Aula, checklist, planilha ou PDF. Algo util que leva ao produto de entrada.

CONSTRUA A ESCADA DE VALOR
Mentoria no final do curso. Comunidade de alunos. Atualizacoes anuais. Consultoria VIP. A escada cresce com

voce.

Esteira de produtos = escala sem depender de um unico lancamento. Construa sua escada: Isca →
Entrada → Principal → Premium. Aumente seu LTV sem precisar de mais seguidores.

Dica Final: Pense Como um GPS

Voce e o guia. Seu conteudo gratuito mostra a direcao. O produto de entrada da o mapa. O produto principal e

a viagem. A mentoria e o motorista particular. O cliente nao precisa comprar tudo de uma vez — mas

precisa enxergar o caminho. Mostre-o com clareza e consistencia.
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CONCLUSAO

Seu conteudo

pode construir

um imperio

■ Voce nao precisa de seguidores virais — precisa de audiencia que confia.

■ Produtos digitais transformam conhecimento em renda escalavel e

recorrente.

■ O funil e a historia que guia o desconhecido ate se tornar cliente fiel.

■ Upsell e order bump multiplicam o faturamento sem aumentar o esforco.

■ Esteira de produtos = mais LTV, mais escala, mais liberdade.

Comece agora. Com o que voce tem, onde voce esta.

Crie sua isca. Pense em um produto de entrada.

Esboce sua jornada de cliente. E implemente.
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BONUS

Checklist: "Meu Produto Esta Pronto para Vender?"

v Titulo atrativo e direto — entendido em 3 segundos?

v Transformacao clara: do ponto A ao ponto B?

v Pagina de vendas com headline + beneficios + prova + CTA?

v Modulos ou secoes bem organizados e objetivos?

v Bonus e diferenciais estrategicos incluidos?

v Garantia (quando possivel) para reduzir risco percebido?

v CTA forte e repetido em diferentes pontos da pagina?

v Oferta valida no tempo — urgencia real?

v Link de pagamento testado e funcionando?

Se marcou todos os itens: publique sem medo. Se faltou algum: resolva primeiro. Produto

incompleto que sai mata a confianca.
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Modelo de Pagina de Vendas com Copy AIDA ADAPTE AO SEU PRODUTO

ATENCAO — HEADLINE
Dor + desejo em uma unica frase impactante.

""Voce esta cansado de criar conteudo e nao ver resultado? Descubra como transformar seus posts em clientes.""

INTERESSE — HISTORIA
Sua historia ou a de um cliente real. Cria empatia e identificacao.

""Assim como a Carla, que postava todo dia sem resultado, ate entender que o problema era a estrategia.""

DESEJO — TRANSFORMACAO
O que o produto resolve. Beneficios, nao caracteristicas.

""Com o metodo aqui, voce vai criar uma estrutura de conteudo que atrai clientes automaticamente.""

ACAO — CTA
Chamada clara com botao + bonus de urgencia.

""Garanta sua vaga agora com 50% de desconto e receba 3 bonus exclusivos por tempo limitado.""

Lista de Ferramentas por Categoria ARSENAL COMPLETO

HOSPEDAGEM DE PRODUTOSHotmart  •  Eduzz  •  HeroSpark  •  Kiwify

EMAIL MARKETINGLeadLovers  •  ActiveCampaign  •  MailerLite  •  E-goi

CONSTRUTORES DE PAGINASWordPress + Elementor  •  Klickpages  •  Carrd

COPY E CRIATIVIDADEChatGPT  •  Jasper AI  •  Copy.ai

GESTAO E ORGANIZACAONotion  •  Trello  •  Google Drive
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Funnels e Produtos Digitais

Como Monetizar seu Conteudo

Transforme seguidores em clientes

e conhecimento em renda escalavel.

Vol. 01 - Dominando o Algoritmo com Conteudo de Valor

Vol. 02 - Construindo Seu Ecossistema de Conteudo

Vol. 03 - Engajamento que Vende: Comunidade e Fidelizacao

Vol. 04 - Conteudo que Converte: Roteiros, Gatilhos e Copy

Vol. 05 - Calendario de Conteudo: Organizacao e Consistencia

Vol. 06 - SEO para Criadores: Ranquear, Trafego e Crescimento

Vol. 07 - Email Marketing de Alta Conversao

Vol. 08 - Domine os Anuncios: Facebook, Instagram, LinkedIn e TikTok

Vol. 09 - Funnels e Produtos Digitais: Como Monetizar seu Conteudo

Vol. 10 - Escala: Sistemas, Equipe e Liberdade
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